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Verhandlungstraining  
 

 

 
Seminar-Nr. 2024 B274 CH 

  

Termin 03.07.2024 bis 05.07.2024  

  

Uhrzeiten Beginn 11:00 Uhr | Ende 16:00 Uhr 

  

Partnerorganisation  Vereinigung Cockpit e.V. 

  

Tagungsstätte Vereinigung Cockpit e.V. 

Unterschweinstiege 10, 6. OG 

60549 Frankfurt 

  

  

Dozent Michael Vetter 

Sprecher/Redakteur und 

Kommunikationstrainer 
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Kompetenzorientierte Lernziele 
 

 

Zielgruppe: Für die Group TK und Flug TK der LH (TK Abkürzung Tarifkommission) 

 

Lernziele: 

Verhandlungen erfordern oft eine strategische Herangehensweise. Das Training soll den 

Teilnehmenden beibringen, wie sie Verhandlungen strategisch planen und ihre Ziele effektiv 

verfolgen können.  

Es zielt außerdem darauf ab, das Selbstvertrauen der Teilnehmenden zu stärken, damit sie 

selbstbewusst auftreten und ihre Ziele in Verhandlungen erfolgreich vertreten können. 

 

Methoden: 

Die Seminarinhalte werden anschaulich durch Impulsvorträge vermittelt. Das direkte Training 

an Praxisbeispielen, aktive Rollenspiele sowie Erfahrungsaustausch und vertiefende 

Übungen sorgen dafür, dass das Wissen eingeübt und vertieft wird. 

 

 

 

Online-Evaluation Am letzten Seminartag erhalten Sie eine E-Mail von der dbb akademie. 

Bitte bewerten Sie die Veranstaltung über den Online-Fragebogen. Ihre 

Rückmeldung hilft Ihrer Gewerkschaft und der dbb akademie die hohe 

Qualität der Schulungen dauerhaft zu gewährleisten. Die Bewertung kann 

(auch anonym) mit Smartphone, Tablet oder PC durchgeführt werden. 

 

  

 Die dbb akademie behält sich das Recht des 
Dozentenaustausches, Terminverschiebungen sowie 
Aktualisierung der Inhalte vor. 
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Inhalte 
 

Mittwoch, 3. Juli 2024 

 

11:00 bis 11:30 Uhr Begrüßung, Vorstellung, Erwartungsabfrage 

  

11:30 bis 13:30 Uhr Wir brauchen einen Plan, haben wir keinen, so werden wir Teil 
des Plans eines Anderen ... die richtige Vorbereitung 

  

13:30 bis 14:30 Uhr Mittagspause 

  

14:30 bis 18:00 Uhr Manipulieren - aber richtig ...  

Den Gegner in Sicherheit wiegen ... 

  

 

 

Donnerstag, 4. Juli 2024 

 

09:00 bis 12:30 Uhr Des Gegners Schwäche erkennen und nutzen 

  

12:30 bis 13:30 Uhr Mittagspause  

  

13:30 bis 17:30 Uhr Am Konsens orientiert agieren und dennoch Bereitschaft zum 
Konflikt 

  

 

 

 

Freitag, 5. Juli 2024 

 

09:00 bis 12:30 Uhr Koordiniert agieren... einheitlich argumentieren 

  

12:30 bis 13:30 Uhr Mittagspause  

  

13:30 bis 15:30 Uhr Drohungen begegnen - sicher auftreten ... Übungen des 
klassischen Verhandlungstrainings 

  

15:30 bis 16:00 Uhr Abschlussgespräch und Verabschiedung 

 Auswertung des Seminars (Online-Evaluation) 

 


